Бизнес-план

«Открытие маникюрного кабинета»

Суть бизнес - плана

Существуют услуги, спрос на которые будет всегда, независимо от времени и обстоятельств. Открытие маникюрного кабинета – именно тот бизнес, который всегда будет востребован и найдёт своих потребителей. По оценкам специалистов, наиболее удачным и прибыльным считается вариант открытия небольшого маникюрного кабинета в отдаленном микрорайоне города.

Открытие дорого салона по оказанию маникюрных услуг зачастую оказывается нерентабельным, так как обеспеченных клиентов нужно найти и уговорить воспользоваться именно нашими услугами. Предлагаемые услуги по демократичным ценам всегда будут востребованы, даже, если в соседнем доме уже действует другой маникюрный кабинет.

Многие владельцы такого бизнеса, понимая его успешность и доходность, постепенно открывают всё новые салоны, становясь владельцами уже целой сети небольших салонов.

Я предлагаю готовый бизнес-план маникюрного кабинета, который можно использовать при открытии своего бизнеса.
Направление финансовой поддержки: закупка оборудования.

Сметная степень бизнес — плана: 100 т. рублей

Назначение бизнеса: Открытие маникюрного кабинета на 1 рабочее место.

Цель проекта: Оказание маникюрных услуг населению с невысоким уровнем дохода.

Источник финансирования бизнес-плана: безвозмездная субсидия, предоставленная ОГУЦЗН г. Магадана в рамках программы дополнительных мероприятий, направленных на снижение напряженности на рынке труда Магаданской области за счет возвращенных остатков целевых средств субсидий бюджета Магаданской области 2009 году для содействия самозанятости безработных граждан, собственные средства.

Срок реализации бизнес — плана: 1 месяц.

Срок окупаемости бизнес — плана: 11 месяцев.
Резюме бизнес-плана
финансовый риск бизнес планирование доход

Финансовая составляющая бизнес-плана маникюрного кабинета.

· Получение сертификата – 6000 тыс. руб.

· Визитки - 300 руб. за 1000 шт.

· Аренда помещения – 8 тыс. руб. в месяц

· Ремонт помещения — 7000 тыс.руб.

· Оборудование – 40000 тыс. руб.

Оборудование предлагают многие компании, оно значительно отличается по цене и качеству. Поэтому нужно выбирать наиболее приемлемый вариант, следовательно, и затраты в этом случае могут существенно отличаться. Оборудование включает в себя: стол, стулья, лампа, инструменты, стол для инструментов, и т.п.

· Прочие МБП (лаки для ногтей, ватные диски, сушилка для ногтей, крема для рук, ванночки, баночки, подушечка под руки, полотенца, и т.п.) – 20 тыс. руб.

В качестве расширения бизнеса можно дополнительно обучать маникюрному делу другим желающим.

Организация бизнеса на открытии маникюрного кабинета считается модным и престижным. Очень часто руководят таким бизнесом женщины. Если относиться к бизнесу как к игрушке и не подходить к работе со всей ответственностью, то вряд ли возможно получение хорошего и стабильного дохода.

Я решила серьёзно заняться таким красивым и интересным бизнесом. Надеюсь, что мое дело станет стабильным, высокодоходным и рентабельным. Самое главное, это то, что мой бизнес пойдет хорошо, так как в микрорайоне «Солнечный», где я хочу открыть маникюрный кабинет (население жителей составляет — около 3000 тысяч), маникюрный кабинет еще ни разу не открывали. Здесь нет ни парикмахерской, ни маникюрного кабинета.

Спрос на услуги салонов красоты неуклонно растёт. В современном обществе считается неприличным появляться без маникюра-педикюра, причёски, ухоженного лица и тела, а в домашних условиях такого же эффекта добиться сложно, да и немаловажным фактором является экономия времени, сил и получение позитивных эмоций.

Анализ положения дел в отрасли

Всегда красивые и ухоженные руки девушек – это еще одна возможность бизнесмена реализовать себя в новом деле.

В настоящее время у меня есть все шансы выбиться в лидеры в маникюрном бизнесе, потому что этот сегмент рынка развивается не достаточно быстро, особенно в моем микрорайоне «Солнечный». Самое серьезное заблуждение на пути решения вопроса, как открыть салон маникюра, это считать, что с развитием кризиса не разумно реализовывать свои амбиции и желание сделать женщин красивыми.

Как открыть маникюрный салон в условиях кризиса? Забыть о нем, потому что о своей красоте девушки будут заботиться при любом раскладе в стране.

Каждая девушка стремится быть красивой, выделится из толпы, быть не такой как все. Изменение стиля, внешнего вида происходит под влиянием самых разнообразных факторов, будь то мода, настроение или что-то другое. Но несмотря ни на что, красивые, ухоженные руки - это всегда актуально.

И хотя в нашем городе количество маникюрных салонов, специализирующихся именно на уходе за ногтями постепенно увеличивается, их всё ещё, к сожалению, немного. Благо, большой конкуренции в этой сфере еще нет, зато есть неплохие шансы стать лидером на этом рынке.
Помещение маникюрного салона

Место расположения салона весьма важно. Он должен находиться там, где проходит мимо большое количество женщин. Такими местами может быть, например, близкие к торговым центрам объекты, центр города или крупно населенный спальный район. В случае близости к торговым центрам играет фактор желания выглядеть еще лучше после покупки новой вещи, а в случае спального района – близость к дому.

Маникюрный кабинет я открою на первом этаже единственного девятиэтажного дома, в самом центре микрорайона «Солнечный». Кабинет будет 12 кв. метров. Он очень уютный. Там я создам приятный комфорт. В этом же помещении, где я буду арендовать свой кабинет, расположены еще хозяйственный магазин и ювелирная мастерская. Стоит помнить и о том, что аренда помещения уже переведена в нежилой фонд. А в окружении этого помещения располагаются еще три магазина.

Я уверенна, что мой маникюрный кабинет находиться в таком месте микрорайона, где ни одна женщина не сможет пройти мимо. И не важно какой у нее социальный статус. Всех женщин этого отдаленного микрорайона сделаю красивыми. Кстати, рабочий график будет так же удобен для всех желающих. Будет действовать запись по телефону.

Помещение под салон красоты: Наилучшее решение этого вопроса – покупка нежилого помещения на первых этажах многоэтажного дома, в центральных районах с хорошей транспортной развязкой.

Площадь помещения под салон красоты будет зависеть от количества предлагаемых вами услуг. Площадь всех помещений регламентируется нормами СЭС. Для проведения маникюрных и педикюрных работ может быть предусмотрено общее или раздельное помещение. Также потребуются кабинеты для косметических процедур и процедур по уходу за телом. В салоне красоты можно установить солярий, фито - или пантопаровую бочку, spa-капсулу, сауну и другое дополнительное оборудование, для которого будут нужны площади. В холле будет установлена стойка администратора и витрины с косметическими препаратами, которые могут приобрести посетители. По установленным санитарным нормам для салона красоты обязательным является наличие вспомогательных помещений (склада, стерилизационной, комнаты отдыха для персонала, рабочего кабинета директора и/или бухгалтера). Так что, выбор площади – дело индивидуальное, но нужно учитывать, что, чем меньше площадь, тем меньше услуг вы сможете предложить своим клиентам. Поэтому лучше выбирать помещение от 100 кв.м.

Производственный план

1. Регистрация ИД в МРИФНС РФ № 1 по магаданской области.

2. Заключение договора аренды.

3. Разработка политики ценообразования (расчет себестоимости услуг, поиск поставщиков оборудования, расходных материалов)

4. Поиск и закупка минимального набора оборудования (1 педикюрное кресло, 1 маникюрный стол, 1 стол, 1 лампа для наращивания ногтей, лаки, крема, формы для наращивания, гель и т. д.)

Безвозмездная субсидия, предоставленная ОГУЦЗН г. Магадана в рамках программы дополнительных мероприятий, направленных на снижение напряженности на рынке труда Магаданской области за счет возвращенных остатков целевых средств субсидий бюджета Магаданской области 2009 году для содействия самозанятости безработных граждан, собственные средства.

Срок реализации бизнес — плана: 1 месяц.

Срок окупаемости бизнес — плана: 11 месяцев.

Безвозмездная субсидия необходима мне для:

· приобретения оборудования;

· оплаты аренды;

· регистрации ИД.

Следующим обязательным пунктом является получение разрешения на открытие салона от пожарной службы и СЭС. Для этого все условия безопасности должны строго соответствовать установленным нормам. Здесь, как говорят, лучше перестараться, чем что-либо не доделать. 
Далее - ремонт помещения, учитывая, что уже существующий меня не устраивает. В среднем, на отделку рабочего зала потребуется около 8000 т. рублей.
Оборудование для маникюрного салона

Один из самых важных моментов - покупка специального оборудования и принадлежностей для маникюра. Этому стоит уделить особое внимание, потому что, во-первых, оборудование салона должно быть высокотехнологичным и удобным. А, во-вторых, оно должно соответствовать дизайну интерьера. Хороший маникюрный столик будет стоить 5000-9000 рублей, лампа для наращивания ногтей - около 5000 рублей Всё это можно заказать по интернету. Но нельзя забывать и о других важных деталях салона. Например, невозможно обойтись без кресла для маникюра. Стоить оно будет приблизительно столько же, сколько стоит маникюрный стол - 7000-9000 рублей. необходимы также крема для рук, лаки для ногтей, тисы, акрил… И ни в коем случае не экономить на материалах. 
Все принадлежности и само оборудование должны быть высокотехнологичными и современными. Кроме этого, задумайтесь над тем, чтобы они соответствовали общему дизайну интерьера вашего салона. Средняя цена на хороший маникюрный столик 8000 рублей, лампу для наращивания – 7000 рублей. Проще всего заказывать в интернете, это и удобней и дешевле. Не забудьте и о таких важных деталях интерьера, как кресло для маникюра, большой маникюрный стол. Из принадлежностей необходимы крема для рук, акрил, типсы, лаки для ногтей. Не экономьте на материалах, это не тот случай. Теперь подбираем персонал и можно приступать к составлению общей сметы расходов.

Осталось подобрать персонал. Зарплата выплачивается будет в процентах от проделанной работы.
Необходимое оборудование

	Наименование
	рубли

	Стол маникюрный — 1 шт.
	

	Стулья - 2 шт.
	

	Лампа — 1 шт.
	

	Стол для инструментов — 1 шт.
	

	Сушилка для ногтей — 1 шт.
	

	Лампа для наращивания ногтей — 1 шт.
	

	Педикюрное кресло — 1 шт.
	

	Получение сертификата – 6000 тыс. руб.
	

	Везитки - 300 руб. за 1000 шт.
	

	Аренда помещения – 8 тыс. руб. в месяц
	

	Ремонт помещения — 7000 тыс.руб.
	

	лаки для ногтей, ватные диски,, крема для рук, ванночки, баночки, подушечка под руки, полотенца, и т.п.)
	– 20 тыс. руб.

	формы для наращивания, гель
	

	оклад мастера составляет 50% от заработка в день
	


Финансовый план

1. Источники финансирования — я и Центр занятости.

2.Финансовые результаты — реализация бизнес — плана (на год)

	Квартал
	Доход
	?
	Прибыль
	Баланс

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	


3. Срок окупаемости — 11 месяцев

4. Оценка риска
	Вид риска
	Преодоление

	1.Отсутствие клиентской базы
	- Реклама

	2. Вспышка вирусных заболеваний - ОРВИ
	- Обслуживание на дому

- Покупка кварцевой лампы

	3. Отключение горячей воды в летний период
	- Покупка бойлера


Дополнительно можно организовать курсы по обучению маникюру. Удобней всего проводить их по вечерам, когда сам салон закрывается, оставляя в нем одного мастера. Такие мастер-классы позволят быстрее раскрутиться и заработать больше денег. Как правило, такой бизнес окупается за полтора-два года, а дальше – чистая прибыль.

Проведение мастер-классов по маникюру и педикюру может помочь развитию моего предприятия.

И теперь, учитывая все расходы и доходы, можно спрогнозировать, что окупится этот бизнес в срок до одного года. А дальше - начнет приносить неплохой доход.

И что бы кто ни говорил, насчет того, что в кризис открывать собственный бизнес - дело рисковое, это не так. При усердном труде и старании в накладе я не останусь.

Перемены в стиле и внешнем виде происходят с регулярной частотой из-за влияния многих факторов: мода, настроение, друзья и др. Ухоженные, привлекательные руки имеют огромное значение в общем внешнем виде девушки.

Сметная стоимость

	Расход на закупку необходимого оборудования
	

	Оплата аренды и коммунальные платежи
	

	Затраты на постановку на учет в налоговом органе, услуги нотариуса
	800+300

	Расход на рекламу
	

	Транспортные расходы, услуги связи
	

	Заработная плата, взнос в ПФ РФ и ФСС за квартал
	

	Налог в ИФНС (единый на вмененный доход) за квартал
	

	Ремонт помещения
	

	Непредвиденные расходы
	

	Всего:
	


Ежемесячные расходы

	Заработная плата
	

	Взносы в ПФ РФ и ФСС за квартал
	

	Налог в ИФНС
	

	Аренда помещения
	

	Транспортные расходы, услуги связи
	

	Расходные материалы (закупка материалов) товаров
	

	Реклама
	

	Непредвиденные расходы
	

	Всего:
	


Персонал. Количество персонала определяется предлагаемыми вами услугами. Обычно в салонах любые специалисты работают через день. Следовательно, вам потребуется 2 косметолога, 2 специалиста маникюра и педикюра, 2 массажиста, 2 парикмахера, управляющий, бухгалтер, 2 администратора, уборщица.

Ни в коем случае не экономьте на косметологах. Процедуры по коррекции фигуры и уходу за лицом приносят наибольшую прибыль, поэтому ваши специалисты должны быть высококвалифицированными.

Расширение бизнеса возможно за счёт увеличения предлагаемых услуг по уходу за лицом и телом, а также оказания услуг визажиста, стилиста, имиджмейкера и т.п.).

Документация: Получение сертификата (лицензия не требуется), разрешение СЭС, разрешение пожарной инспекции. Порядок сертификации и основные положения открытия маникюрного кабинета регламентируются "Правилами сертификации услуг парикмахерских", утверждённых 16.11.99 г.

Маркетинг и сбыт: Вы можете напечатать яркие рекламные проспекты и распространить их в близлежащих домах и магазинах. Отнесите рекламные листы на почту, так как доступ во многие подъезды ограничен. Напечатайте N-ое количество купонов на скидку и проведите рекламную акцию в торговом центре. Можно дать рекламу на местном канале телевидения или в печатных СМИ.
На фоне достаточного количества конкурентов необходимо продумать качественную рекламу своих услуг, выделиться чем-то новым или особенно популярным. Возможно оказание услуг по демократичным ценам или, наоборот, эксклюзивных услуг самого высокого качества. Главный момент – выбрать концепцию салона (например, классический набор услуг, spa-центр, оказание преимущественно медицинских услуг: мезотерапия, аппаратная косметология и т.д.). Обязательно проведите грамотную презентацию салона вскоре после его открытия.

Помещение под парикмахерскую: аренда или покупка нежилого помещения на первом этаже многоквартирного дома, либо покупка квартиры с переводом в нежилой фонд. По санитарным нормам на одного парикмахера необходима площадь 7-8 кв.м. Поэтому общая площадь парикмахерской может быть от 40 кв.м.

Персонал. Режим работы сотрудников вы устанавливаете сами, обычно он бывает через день, либо 2 дня через 2. Соответственно, если вы планируете оборудовать 4 рабочих места, то вам потребуется штат в количестве 8 человек. Кроме того, вам потребуется бухгалтер, уборщица и администратор. Многие владельцы небольших парикмахерских не нанимают уборщицу, а доплачивают за эту работу мастерам. Наличие в штате администратора – тоже не обязательное условие.

Фирменная одежда. В небольших парикмахерских редко встречается фирменная одежда у персонала, но лучше попросить сотрудников соблюдать определённый корпоративный стиль. Например, носить только чёрные или только белые блузки и т.п.
Выводы

Таким образом, маникюрный бизнес будет не только способствовать тому, чтобы девушки в нашем микрорайоне стали еще более красивыми, но и принесет ощутимый доход, так как каждый клиент, довольный маникюрными услугами будет приходить ко мне постоянно. И, что самое главное, конкуренция в этом сегменте не такая уж и сильная, потому что новаторство в этой идее малого бизнеса неограниченно, одним словом, зарабатывать в этой сфере можно очень даже неплохо.
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